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LES CHIFFRES

- 1 983 année de création (en

France)

«40 millions dcca

- 700 collaborateurs

- 67 centres

«3 mlﬂlons de bénéfices
«sur 10 ans Pentreprise prévoit
Pouverture de 100 nouveaux centres,
soit 10 par an en moyenne, aux deux

tiers en franchise et pour un tiers en
propre.

Wall Street
INSTITUTE

SCHOOL OF ENGLISH

I&*:.TI] 5 f”f""'f“ﬂ“

.f‘.;_—- r—”-’%
“‘hta iy J;,

sl

.,;

—a-l’ \"‘“'l‘l' Wog

Interview de Natancel Wright, PDG et
cofondateur de Wall Street Institut |
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. Comment est née

: I'entreprise Wall Street
Wall Street Institute est le numéro 1 des : Institute en France ?
formations d’anglais en France. le :

i Wall Street d'ltalie et a acheté les droits

Parlez-nous de votre
enfreprise.

numéro 2 sur ce marché doit faire la moi-

ti¢ de notre CA. L'entreprise est organisée 1
sous forme de franchises organisées par :
zones territoriales. Aujourd’hui nous :
avons 67 centres en France mais nous :
¢ donner des cours d’anglais afin de I'aider

projetons d’en ouvrir 100 supplémen-

taires. Notre succes vient du fait que notre
formation délivre un résultat mesurable et :
garanti par la formule du client satisfait ou
i glais destinés aux agences de pub, ce qui
i aduré 6 ans.

remboursé.

Avez-vous toujours révé
devenir entrepreneur ?

Mon pére, qui était cadre dans une multi- :
i I'agence lui avait demandé de faire lui-

nationale, a été licencié & 42 ans, en par-

tie & cause de sa « grande gueule ». :
Observant que |"avais la méme « grande
gueule » que mon pere, voire pire, je me :
suis dit que j'allais tres logiquement finir
de la méme maniére | A 15 ans je me suis :
donc dit que je voulais devenir mon
i quitté mon poste de banquier en Afrique
i et suis rentré dans le groupe en 1993, & »p

propre patron.

it

En 1983, mon pére a importé le concept

pour la zone francophone. Au départ,
I"entreprise n'a pas fonctionné et mon
pére a méme frdlé la faillite. Un directeur
d’agence de pub m’a demandé de lui

& vendre des campagnes & des clients
anglo-saxons. A partir de 1&, I'entreprise
s'est vite spécialisée dans les cours d'an-

: Mon peére a été embauché par une

agence de pub par un dréle de hasard :

méme la présentation en anglais devant
le client qui a été emballé et ne voulait
plus travailler qu’avec mon pére |

Il m’a appelé en urgence pour le rempla-
cer & la téte de Wall Street. J'ai donc
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